
入塾動機
（N=25）

・新聞：4人
16%

・テレビ：2人
8%

・インターネット：
2人
8%

・友人：1人
4%

・修了生：5人
20%

・地方自治体：5
人
20%

・セミナー：1人
4%

・商工会：1人
4%

・メルマガ：2人
8%

・上司の勧め：1
人
4%

・その他：1人
4%

問題点
(N=32)

・売上の確保：6
人
19%

・利益の確保：6
人
19%

・資金調達：3人
9%

・取引先の確保：
3人
9%

・従業員の育成
確保：0人
0%

・その他：14人
44%



問題解決
(N=21)

・解決した：1人
5%

・解決の見通し：7人
33%

・少しは解消：13人
62%

・全く未解決：0人
0%



役立ちテーマ
(N=65)

・プランの立て方：13人
20%

・プランに対する評価助
言：12人
18%

・具体的な資金調達の
仕方：2人
3%

・販売方法宣伝方法：3
人
5%

・会社設立手続き：0人
0%

・助成金取得方法：0人
0%

・創業者の体験：1人
2%

・マーケティング知識：3
人
5%

・会計財務税務法規知
識：5人
8%

・創業に対する心構え：6
人
9%

・人的ネーットワーク：20
人
30%

・その他：0人
0%



役立たなかったテーマ
(N=11)

・プランの立て
方：0人
0%

・プランに対する
評価助言：0人
0%

・具体的な資金
調達の仕方：1
人
9%

・販売方法宣伝
方法：2人
18%

・会社設立手続
き：3人
28%

・助成金取得方
法：2人
18%

・創業者の体
験：1人
9%

・マーケティング
知識：1人
9%

・会計財務税務
法規知識：0人
0%

・創業に対する
心構え：0人
0%

・人的ネーット
ワーク：1人
9%

・その他：0人
0%



今後役立つテーマ
(N=44)

・プランの立
て方：6人
14%

・プランに対
する評価助
言：2人
5%

・具体的な資
金調達の仕
方：2人
5%

・販売方法宣
伝方法：1人
2%

・会社設立手
続き：1人
2%

・助成金取得
方法：3人
7%

・創業者の体
験：1人
2%

・マーケティ
ング知識：5
人
11%

・会計財務税
務法規知識：
3人
7%

・創業に対す
る心構え：2
人
5%

・人的ネーッ
トワーク：17
人
38%

・その他：1人
2%

講師コミュニケーション
(N=24)

・十分とれた：8
人
33%

・大体とれた：10
人
42%

・あまりとれな
かった：6人
25%

・全くとれなかっ
た：0人
0%



プラン発表
(N=24)

・機会はあった
が時間が少な
かった：9人
38%

・機会も時間も
少なかった：3人
13%

・機会も時間も
十分にあった：
12人
49%

交流会効果
(N=45)

・支援者とのコ
ミュニケーショ
ン：13人
29%

・塾生同士のコ
ミュニケーショ
ン：19人
42%

・他コースの講
師とのコミュニ
ケーション：8人
18%

・悩みが解決し
た　：1人
2%

・気分転換に
なった：4人
9%

・その他：0人
0%

・何も得られな
かった：0人
0%



学士会期待
(N=44)

・相談指導：6
人
14%

・交流会：7人
16%

・ビジネス連
携：13人
29%

・トライアル
発注：5人
11%

・情報提供：
13人
30%

機構に期待
(N=23)

・起業家支援：10
人
44%

・変更・連絡を充
実：2人
9%

・更なる情報発
信：4人
17%

・連携先紹介：1
人
4%

・民間らしさ：1人
4%

・追加補講：5人
22%

トライアル発注相手
(N=19)

・いる：6人
32%

・いない：6人
32%

・わからない：7人
36%



未来塾ＨＰ
(N=13)

・コミュニ
ケーションの
場を設定：2
人
15%

・ＬＩＮＫ充実
して欲しい：1
人
8%

・努力の様
子がうかが
える：1人
8%

・見にくい：3
人
23%

・活動紹介を
もっと：3人
23%

・魅力を発し
ていない：3
人
23%
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